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De groep Wanty kiest voor B2G Flex

“Het spijt me dat ik u enkel een lege parking kan laten zien”, valt 
Nicolas Doison met de deur in huis, “maar tegelijk maakt dat me ook 
blij, want het betekent dat alle machines ergens op een werf aan 
het werk zijn en dat ons bedrijf op volle toeren draait!”. De voorbije 
drie generaties is Wanty als bedrijf sterk gegroeid. De groep telt 
vandaag ongeveer 20 bedrijven, 1.000 personeelsleden, een vloot 
van 300 werfvoertuigen en machines, een eigen onderhoudsatelier, 
beton- en asfaltcentrales,… en het laat een omzet van 150 miljoen 
euro optekenen. Een grote marktspeler die al een opmerkelijk traject 
aflegde. 

Familiale sfeer als fundament

Wat dit bedrijf dan zo succesvol maakt? Dat heeft vooral te maken 
met een waarde die je overal in het bedrijf terugvindt: de familiale 
sfeer. “Het is de hoeksteen van dit bedrijf”, weet Doison. “De aandelen 
zijn natuurlijk voor 100% in handen van de familie, maar het is veel 
meer dan dat. Elke man of vrouw die bij Wanty werkt, ademt deze 
familiale sfeer. Het is een krachtig en bindend element.” Het spreekt 
voor zich dat elke generatie kon voortbouwen op het werk van de 
vorige en zo de dynamiek van het bedrijf gaande houden. “Steunend 
op die erfenis willen we onze verschillende activiteiten nog meer 
professionaliseren, onze overnames optimaliseren, onze groei en 
organisatie onder controle houden en onze vakbekwaamheid op elk 
niveau en in elke afdeling verbeteren. De tijd nemen om de dingen 
goed te doen, maar altijd nauwgezet en in dezelfde aangename en 
familiale sfeer.”

Razendsnelle ontwikkeling

Nicolas Doison ging iets meer dan een jaar geleden aan de slag 
als financieel directeur. “Ik moest me heel vlug aanpassen, want 
het bedrijf is echt uit zijn voegen aan het barsten. Alleen al vorig 
jaar evolueerde alles razendsnel: overnames, een verkoop - de 
eerste uit onze geschiedenis - en een eivol orderboekje. Ik moest 
de juiste vragen stellen en snel de operationele behoeften in kaart 
brengen om de juiste beslissingen te kunnen nemen: aankoop van 
materiaal, overname of verkoop van een bedrijf… Is dit wel nuttig? 
Is dit of dat rendabel? Is dit wel het goede moment? Wat is het 
ideale financieringsinstrument? Elke beslissing heeft een invloed 
op de liquide middelen.” Als financieel directeur moet Doison al die 
parameters natuurlijk in de gaten houden. Maar zijn rol reikt verder 
dan louter het financiële aspect. Dagelijks biedt hij ook ondersteuning 
aan de twee bestuurders van het bedrijf. Om nog maar te zwijgen 
over ‘nieuwkomers’ die hij moet verwelkomen en de bedrijfscultuur 
inprenten, zonder hun eigen karakter uit het oog te verliezen.

 

In 1946 richt Maurice Wanty, architect van opleiding, net buiten Binche een bedrijf op dat gespecialiseerd is in metselwerk en kleine 
bouwwerken. 71 jaar en 3 generaties later is Wanty een sterke groep die zich voornamelijk toelegt op wegenis- en afbraakwerken. 
Een technisch en financieel erg veeleisende markt, verdeeld over de openbare en de privésector, en waarvoor de knowhow en de 
begeleiding van Belfius een waardevolle troef vormen. Wij spraken met Nicolas Doison, financieel directeur van de groep.

Een unieke oplossing specifiek voor 

de financiering van overheidsopdrachten

“De kracht van B2G Flex is dat we een of meer 
overheidsopdrachten progressief kunnen 
financieren zonder dat we aan onze liquide 
middelen moeten raken 
Nicolas Doison , 
Financieel directeur van de groep Wanty

Meer info over B2G Flex?

Interesse in overheidsopdrachten? Benieuwd naar onze 

financieringsoplossing?

Neem zeker contact op met uw Corporate Banker. Hij 

vertelt u alles wat u moet weten.
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Een complexe markt, een aangepaste en… unieke oplossing

Welke rol speelt Belfius in dit hele verhaal? “Toen ik hier aan de 
slag ging, had Wanty net 10 aanbestedingen op zak. Werven 
die allemaal samen moesten opstarten…”, vertelt Doison. “Een 
regelrechte uitdaging die alles in perspectief plaatst en die de 
behoefte aan bedrijfskapitaal letterlijk deed exploderen. Nog 
voor we van start gaan, zitten we al met een pak kosten. Daarna 
beginnen de werken en moeten alle partijen betaald worden,  
zoals onderaannemers. En moet grondstof (in dit geval asfalt) 
aangemaakt worden. De respons van Belfius, zijn aanwezigheid 
en zijn steun waren doorslaggevend. Ik kon op een betrouwbare 
partner rekenen die ons een globale oplossing bood op korte en op 
lange termijn. Mijn contactpersonen waren steeds bereikbaar en 
luisterden naar mijn verhaal. Meteen konden ze de omvang en de 
complexiteit van onze behoeften inschatten en men stelde ons de 
oplossing B2G Flex voor.”

Flex zoals in Flexibel

“De kracht van B2G Flex”, gaat Doison verder, “is dat we een of 
meer overheidsopdrachten progressief kunnen financieren zonder 
dat we aan onze liquide middelen moeten raken. 15% van de 
financieringen zijn al toegekend nog voor de werken van start 
gaan. Dat is een grote troef wanneer 50% van onze activiteiten 
overheidsopdrachten zijn!”

B2G Flex is een unieke formule op de markt en vooral heel 
waardevol voor bedrijven die overheidsopdrachten uitvoeren. “Dit 
is echt een praktische oplossing, want we zitten in een sector 
waar de dingen niet altijd even snel gaan”, weet Doison. “Het is 
een duidelijk, goed omkaderd en erg flexibel product. Ik kan het 
zonder aarzelen aanbevelen. Het speelde en speelt nog altijd een 
belangrijke rol in de ontwikkeling van ons bedrijf op het gebied 
van overheidsopdrachten. De formule is geschikt voor allerhande 
projecten, groot of klein, en voor elk bedrijf dat op een strikte, 
nauwgezette manier overheidsopdrachten wil financieren met 
een goed gestructureerde begeleiding. Een overheidsopdracht 
aanvaarden kan afschrikken, maar de begeleiding van Belfius biedt 
ondernemers perspectieven op dit vlak.”

Betrouwbare en transparante samenwerking

“Ik ben erg te spreken over onze samenwerking met Belfius. 
Kunnen rekenen op beschikbare en reactieve gesprekspartners is 
een luxe die ik niet meer kan missen. Ze lieten het nooit afweten. 
Persoonlijk stel ik de professionele financiële begeleiding enorm 
op prijs. In een specifieke sector als deze is dit extreem belangrijk. 
Belfius is bovendien een lokale gesprekspartner die dicht bij z’n 
klanten staat. Vooral dat laatste aspect is ook erg belangrijk voor 
ons.”

Belfius, bankier van de overheid: een extra troef

Nicolas Doison besluit: “Het is uiteraard meegenomen om over 
een bankier te beschikken die onze tegenpartijen goed kent. Op 
die manier ontstaat er een transparante relatie. De bank begrijpt 
perfect de financiële situatie van beide partijen en voelt zich 
beter geplaatst om de juiste beslissingen te nemen. Het is zo veel 
eenvoudiger om in die omstandigheden financiële oplossingen 
uit te werken dan met om het even welke andere financiële 
instelling. En nog een ander voordeel: lokale besturen zeggen dat 
de groep Wanty met ‘hun’ bankier samenwerkt; een teken van 
professionaliteit en degelijke opvolging van de werven!”

 

Meer weten over de groep Wanty? 

Surf naar wanty.eu

““Persoonlijk stel ik de professionele 
financiële begeleiding enorm op prijs. 
In een specifieke sector als deze is dit 
extreem belangrijk.” 
Nicolas Doison 

“Een overheidsopdracht aanvaarden 
kan afschrikken, maar de begeleiding 
van Belfius biedt ondernemers 
perspectieven op dit vlak!” 

Nicolas Doison 

B2G Flex: een unieke oplossing voor de financiering van overheidsopdrachten

B2G Flex is een financieringslijn die beschikbaar is van bij de toewijzing van de overheidsopdracht tot de betaling 
van de facturen. De lijn wordt uitgedrukt in een percentage van het bedrag van de gegunde opdracht en maakt het 
mogelijk te voldoen aan de specifieke thesauriebehoeften van die opdracht. 

Financieringspercentages
U kan de middelen als volgt opnemen:
 • maximaal 15% van het bedrag van de opdracht, zodra het contract ondertekend is
 • maximaal 50% van het bedrag van de levering of van de vordering van de werken, 
    op het moment dat deze gerealiseerd worden
 • maximaal 90% van de factuur, op het moment dat deze wordt aanvaard door de schuldenaar

Voordelen
 • U hoeft uw thesaurie niet aan te spreken, wat een hele verlichting is, zeker 
    wanneer u geconfronteerd wordt met een lange en complexe exploitatiecyclus.
 • U profiteert van één enkele kredietlijn die de hele duur van de opdracht dekt.
 • U geniet een hoog financieringspercentage, tot 90%.
 • U kiest zelf de opdrachten die u wil opnemen in deze financieringslijn.
 • Uw schuldvorderingen op de openbare besturen worden beheerd door specialisten die 
        vertrouwd zijn met de wettelijke implicaties van overheidsopdrachten.
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