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TIPS & TRICKS 

Nieuwe Europese drempelbedragen sinds 1 januari 2016 

Zoals om de twee jaar het geval is, gebeurde er een aanpassing van de Europese drempelbedragen vanaf dewelke 

een overheid verplicht is om de meest dwingende regels inzake overheidsopdrachten toe te passen.  

 

Belangrijkste Europese drempels 

Voor de klassieke sectoren (betreft alle overheden, uitgezonderd deze die behoren tot de speciale sectoren): 

 5 225 000 euro btw excl. (5 186 000 in 2014-2015) voor de opdrachten inzake werken; 

 209 000 euro btw excl. (207 000 in 2014-2015) voor de opdrachten inzake leveringen en diensten, 

 135 000 euro btw excl. (134 000 in 2014-2015) voor de opdrachten inzake leveringen en  diensten uitsluitend 

voor de federale overheid (vooral de Federale Overheidsdiensten). 

Voor de speciale sectoren (betreft de entiteiten die actief zijn op gebied van drinkwater, energie, vervoer en 

postdiensten): 

 5 225 000 euro btw excl. (5 186 000 in 2014-2015) voor de opdrachten inzake werken, 

 418 000 euro btw excl. (414 000 in 2014-2015) voor de opdrachten inzake leveringen en diensten. 

 

Wat gebeurt er wanneer men die drempel bereikt? 

Zodra de geraamde waarde van een opdracht deze drempels bereikt, zal de overheid over minder speelruimte 

beschikken en een hele reeks extra verplichtingen opgelegd krijgen die ook voor u gevolgen zullen hebben.  

Vandaar het nut van een Europese bekendmaking, wat u een goed beeld geeft van het minimumbudget waarover 

de overheid voor genoemde opdracht beschikt. U zult ook over een termijn van 15 dagen (stand still) beschikken 

om de door de overheid opgemaakte eindrangschikking van de offertes aan te vechten. 

Voor de opdrachten inzake leveringen en diensten van overheden uit de klassieke sectoren zal een  

onderhandelingsprocedure veel minder vaak voorkomen. We zullen vooral te maken hebben met meer 

geformaliseerde procedures, zonder mogelijkheid tot onderhandeling, zoals de aanbesteding of de offerteaanvraag. 

 

Besluit 

Deze drempels werden nauwelijks verhoogd en zullen uw relaties met de overheid niet veel wijzigen. Ze blijven 

echter een scharnier op basis waarvan extra regels worden toegepast! 
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Prospectie: Mag ik mijn onderneming voorstellen voor overheidsopdrachten? 

Tot waar mag men gaan? 

Mag ik bij overheden op prospectie gaan?  

Mogen overheden mij ontmoeten wanneer ze hun bijzondere bestekken (BB) willen opstellen? 

Ja, dat is volkomen toegestaan!  

De regelgeving zegt: “De aanbestedende overheid mag vóór het aanvatten van een gunningsprocedure de markt 

verkennen met het oog op het opstellen van de opdrachtdocumenten en –specificaties, op voorwaarde dat die 

marktverkenning niet tot een verhindering of vertekening van de mededinging leidt” (Art. 5 van het KB van 

15/07/2011). 

De overheid moet er onder meer op toezien dat in het BB alle relevante informatie is opgenomen die ze heeft 

bezorgd aan de bedrijven die ze tijdens deze informele bijeenkomsten heeft ontmoet.  

Sommige overheden moeten trouwens ook deontologische regels volgen die intern werden opgesteld en een kader 

vormen voor de relaties die ze met hun leveranciers hebben (geschenk, zakenlunch, enz.). Dat is bijvoorbeeld het 

geval met de federale overheid. 

 

Welke vragen mag ik aan de overheid stellen? 

 Heeft ze behoeften op mijn activiteitsterrein? 

 Heeft ze problemen die ik zou kunnen oplossen? 

 Hoe wordt het reeds gebruikte materiaal afgeschreven? 

 Welk budget heeft ze voor mijn activiteitsterrein uitgetrokken? 

 Mag ze mij een staal van het gebruikte product bezorgen? 

 Met welke concurrent werkt ze momenteel? In welke mate is ze tevreden of ontevreden over hem? 

 Wat zijn de functionaliteiten van de behoefte die zal moeten worden bevredigd door de opdracht die ze wil 

lanceren?  

 Wil ze een demonstratie van een product van mijn onderneming, een bedrijfsbezoek bijwonen …? 

 Hoe werkt de overheid?  

 Wie zijn de contactpersonen voor mijn activiteitsterrein? 

 Enz. 

 

Tip 

Stap op het einde of in het begin van het jaar gerust naar uw gemeente en vraag haar een kopij van de geplande 

uitgaven voor het komende jaar. De uitgaven worden besproken in de gemeenteraad, die toegankelijk is voor het 

publiek. 
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Ik moet betalen om de bestekken in te kijken! Is dit normaal? 

Wanneer u na het lezen van een gepubliceerd bericht in het Bulletin der Aanbestedingen beslist om aan een 

opdracht deel te nemen, bent u vooral geïnteresseerd in het bijzonder bestek (BB). Dat is logisch uiteraard. 

Hoewel heel wat bijzondere bestekken gratis zijn, gebeurt het dat u soms een niet te verwaarlozen bedrag (van 10 

tot 250 euro bv.) moet neertellen om het bestek te kunnen bemachtigen en dat u het na inzage tot de prullenmand 

moet veroordelen omdat u in fine niet aan de eisen van het BB kunt voldoen. Is dat normaal? Wat zegt de 

regelgeving?  

De regelgeving leert ons dat de verkoopprijs van dergelijke documenten altijd beperkt moet blijven tot de kostprijs 

voor het verkrijgen van deze documenten (art. 50 KB van 15 juli 2011). In dit geval gaat het dus om de kosten voor 

de druk en eventueel de verzendingskosten. 

De kosten voor vertaling, publicatie, administratieve verwerking en consultancy zitten dus niet in deze prijs. 

 

Besluit 

De verkoopprijs van het bestek is beperkt tot de prijs voor het drukken van dit bestek. 

 


