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Steunend op zijn jarenlange ervaring en beproefde deskundigheid in de 
publieke en sociale sector pakt Belfius uit met Belfius Accelerator: een 
reeks tools en diensten die de ondernemingen moeten helpen hun omzet in 
de publieke en sociale sector te verhogen. Een interview met Olivier Onclin, 
directeur Marketing Public & Wholesale Banking van Belfius Bank.

Win uw overheids-
opdrachten met 
Belfius!
Belfius Accelerator

Door Belfius Accelerator te lanceren, wil Belfius de 
bevoorrechte partner worden van bedrijven die meer 
zaken willen doen in de publieke en sociale sector. 
“Overheidsopdrachten vormen een groeipool die nog 
te weinig wordt aangeboord door de Belgische onder-
nemingen – vooral de kmo’s –, zelfs in crisistijden. 
Ons complete B2G-aanbod met zijn doordachte tools 
verhoogt hun kansen om overheidsopdrachten in de 
wacht te slepen”, zegt Olivier Onclin, directeur Marke-
ting Public & Wholesale Banking bij Belfius Bank. “Het 
is speciaal uitgekiend om te voldoen aan de behoeften 
van de B2G-markt en geeft onze klanten toegang tot 
de financiële oplossingen en vormingen van Belfius en 
tot de rapporten en publicaties van onze experts over 

de verschillende aanbestedende overheden. Daarnaast 
ontwikkelden onze gespecialiseerde B2G-partners 
een hele rist aanvullende diensten tegen voordelige 
tariefvoorwaarden.”

Overheidsbestellingen duidelijk in de lift
Overheidsopdrachten spelen in tal van bedrijfstakken 
een belangrijke economische rol: openbaar vervoer, 
infrastructuurwerken, stedenbouw, diensten, kantoor-
uitrusting, catering, afvalverwerking, evenementen … 
“Ondernemingen hebben doorgaans geen idee van de 
verscheidenheid van die opdrachten en missen vaak de 
boot, omdat ze er a priori negatief tegenover staan of 
gewoon omdat ze zich onvoldoende informeren”, aldus 
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Olivier Onclin. “Nochtans lanceren elk jaar meer dan 20 
000 aanbestedende overheden in ons land duizenden 
offerteaanvragen voor werken, leveringen of diensten, 
goed voor nagenoeg 50 miljard euro aan overheids-
bestedingen op jaarbasis. En sinds 1 juli 2013 vallen 
talrijke instellingen uit de sociale sector en het onder-
wijs ook onder het toepassingsbied van de nieuwe wet 
overheidsopdrachten.”

Imagoprobleem
Helaas hebben overheidsopdrachten nog te vaak 
een negatief imago bij ondernemingen. Olivier Onclin 
bevestigt dat: “Dat imago wordt gevoed door tal van 
hardnekkige misvattingen. Wanneer ik bedrijfslei-
ders daarover bezig hoor, uiten ze steevast dezelfde 
bezwaren: we moeten te lang op ons geld wachten, de 
procedures zijn te log, de mooie contracten gaan altijd 

naar de grote ondernemingen of worden zelfs op voor-
hand gegund …” De wet van 1 juli 2013 heeft nieuwe 
maatregelen ingevoerd om de overheidsopdrachten 
toegankelijker te maken voor kmo’s: vereenvoudigde 
procedures, kortere betalingstermijnen, automatische 
sancties in de vorm van nalatigheidsinteresten en 
een forfaitaire schadevergoeding, opsplitsing van de 
opdrachten in percelen, start van het dematerialise-
ringsproces … “Tegenwoordig is bij de aanbestedende 
overheden de reële wil aanwezig om de bedrijven nau-
wer te betrekken bij de overheidsbestellingen. Meer 
dan de helft van de overheidsopdrachten wordt toe-
vertrouwd aan lokale economische spelers. Dat biedt 
dus mooie kansen voor ondernemingen die zich weten 
aan te passen aan de strikte methodologie van over-
heidsopdrachten en die in staat zijn te anticiperen op 
de behoeften van de aanbestedende overheden”, ver-
zekert Olivier Onclin.

Dematerialisering  
van de overheidsopdrachten
Het dematerialiseringsproces van de overheidsop-
drachten dat al enkele jaren aan de gang is, moet het 
aanbod aan overheidsbestellingen zichtbaarder en 
aantrekkelijker maken voor de ondernemingen en de 
procedures verlichten. Er blijven nog wel een aantal 
hinderpalen, maar het proces begint nu toch duidelijk 
zijn vruchten af te werpen. “Sinds 2005 maakt de FOD 
Personeel en Organisatie werk van de dematerialise-
ring van de overheidsopdrachten via de ontwikkeling 
van elektronische tools”, gaat Olivier Onclin voort. “En 
op 1 juli 2013 werden nieuwe maatregelen ingevoerd 
om het gebruik van de e-Procurement-applicaties voor 
de overheidsopdrachten van de federale overheid te 
veralgemenen. De gevolgen van die maatregelen zijn 
niet te onderschatten. Voor alle procedures zullen 
de bedrijven de opdrachtdocumenten (bestekken …) 
gemakkelijk vinden in ‘e-Notification’ (‘Free-market’ 
voor de ‘onderhandelingsprocedures’ en de ’opdrach-
ten zonder bekendmaking’). Elektronische offertes 
voor opdrachten vanaf 31 000 euro zullen ze dan 
eenvoudig kunnen invoeren via ‘e-Tendering’. Voor 
sommige opdrachten zullen ze hun offertes nog kun-
nen verbeteren in vergelijking met die van hun concur-
renten door elektronische veilingen in te voeren via 
‘e-Auctions’.”

 Volg onze gratis Vormingen 
  U zou graag inschrijven op de overheidsopdrachten 

volgens de nieuwe reglementering die op 1 juli 2013 
in werking is getreden? U wilt uw kansen verhogen 
om een opdracht binnen te halen? Volg onze 
vormingen! 

  U zult er antwoorden krijgen op al uw vragen, zoals:
	 →		welke zijn de verschillende spelers op het gebied 

van overheidsopdrachten en wat is het potentieel 
voor uw onderneming?

	 →		hoe worden overheidsopdrachten georganiseerd?
	 →		hoe verloopt de inschrijvings- en 

aankoopprocedure?
	 →		hoe de klanten van de publieke sector werven en 

hen uw producten of diensten presenteren?
	 →		welke opportuniteiten en troeven biedt de nieuwe 

wetgeving voor uw onderneming?
	 →		welke oplossingen en welke hulp biedt Belfius 

wanneer u zaken doet met de publieke sector?
  tips, cases uit de praktijk en getuigenissen zullen u 

helpen nog meer profijt te halen uit het potentieel 
van de overheidsopdrachten. 

    De FoD Personeel en 
organisatie maakt werk van 
de dematerialisering van de 
overheidsopdrachten.
oliVier onclin, DirecteUr 
marketing PUBlic & Wholesale 
Banking Van BelFiUs Bank

TOT UW DIENST



 | 31

Bankwaarborgen en voorfinanciering
Het evenwicht en de ontwikkeling van een onderne-
ming staan of vallen met haar thesauriebeheer. Dat 
geldt des te meer in het geval van overheidsopdrach-
ten waarbij soms een lange termijn verloopt tussen 
uitvoering en betaling … “Om de goede uitvoering van 
de binnengehaalde overheidsopdracht te verzekeren, 
moet een onderneming allerlei uitgaven doen (aankoop 
van grondstoffen, diensten, personeelskosten ...) die 
pas gedekt zullen zijn bij de inning van de factuur, tenzij 
de bank bijspringt. Voor sommige opdrachten moet ze 
soms zeven of acht maanden wachten voor ze wordt 
betaald. Als financieel partner doen we er alles aan 
opdat onze klanten hun thesaurie niet in gevaar zou-
den brengen. We bieden hen bijvoorbeeld de mogelijk-
heid de nodige bankwaarborgen te vestigen, en stellen 
hen een hele reeks aangepaste voorfinancieringsfor-
mules voor hun schuldvorderingen of hun productie ter 
beschikking”, vervolgt Olivier Onclin. “Uw onderneming 
heeft schuldvorderingen op een overheidsinstelling? 
We kunnen de opeisbare schuldvorderingen voorfinan-
cieren met onze B2G-factoring – wat vaak twee à drie 
maanden thesauriewinst oplevert – of met een straight 
loan of de ‘Self Liquidating Line’, een kortlopende kre-
dietlijn. Uw bedrijf is gespecialiseerd in uitrustingsgoe-
deren en in leveringen aan de industrie? Met ‘Vendor 
Lease’ kunt u uw overheidsklant een leasingformule 
voorstellen enzovoort.”

Een netwerk van partnerondernemingen
Om zijn B2G-aanbod aan te vullen en de onderne-
mingen volledig op hun wenken te bedienen, heeft 
Belfius een netwerk van gespecialiseerde partners 
uitgebouwd. “Eendracht maakt macht, zegt het 
spreekwoord. Bij Belfius zijn we daarvan overtuigd”, 
zegt Olivier Onclin enthousiast. “U wilt weten wie wat 
doet in een aanbestedende entiteit? Met zijn database 

     ondernemingen hebben 
doorgaans geen idee van 
de verscheidenheid van die 
opdrachten.

van 120 000 beleidsmakers (politieke mandatarissen, 
ambtenaren ...) en 17 500 organisaties biedt onze 
partner Pinakes u de mogelijkheid een contactpersoon 
in de publieke of de sociale sector te zoeken. U zou 
graag een bij uw bedrijfstak passende methode invoe-
ren om de overheidsopdrachten op de voet te volgen? 
Onze partner EPB beheert een database van de over-
heidsopdrachten en stelt abonnementen voor waarbij 
u dagelijks een selectie ontvangt van overheidsop-
drachten die uw onderneming kunnen interesseren. 
U zoekt juridische informatie? De database van onze 
partner Inforum bevat een schat aan gegevens over 
de Belgische wetgeving, de publicaties, de rechtspraak 
en praktische informatie over de openbare diensten … 
U zou graag uw kennis van de overheidsopdrachten 
vergroten? Ontdek uitgever Politeia, onze partner die 
gespecialiseerd is in de publicatie van naslagwerken op 
dat gebied. U merkt het, alles is voorzien om onze klan-
ten te helpen hun kansen om overheidsopdrachten in 
de wacht te slepen te vergroten”, besluit Olivier Onclin.

  MEEr INfO?
lees ons complete B2g-dossier op  
www.belfius.be/b2G.

  GEïNTErESSEErD?
maak dan een afspraak met uw corporate banker. 
hij zal u wegwijs maken in ons B2g-aanbod.
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